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Kein Grün ist auch keine 

Lösung

Wie sieht es mit der Nachfrage nach cPPAs aus



Zu lange haben wir es versucht

Süddeutsche Zeitung

Handelsblatt Merkur
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Es gibt Trends, die sollten nie enden

PV Magazine

Rp-online

PV-Magazine

ZWP online

zfk
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PPA = Power Purchase Agreement = Stromeinkaufsvertrag = alter Hut ?

Ein PPA ist meist ein langfristiger (2 – 15 Jahre) Strombezugsvertrag zwischen einem stromerzeugenden und 
einen stromabnehmenden Unternehmen über die Lieferung von Strom aus einer bestimmten Erzeugungsanlage 
auf Basis von erneuerbaren Energien – deshalb auch oft Green PPA genannt.

Jedes PPA enthält die folgenden 2 „Produkte“:

• die Lieferung der elektrischen Energie sowie

• die Übertragung der Herkunftsnachweise (HKN, GoO) aus einer bestimmten Erzeugungsanlage, die als 
Nachweis für den Ökostrombezug bzw. der „grünen Eigenschaft“ des Stroms dient.

Definition:

• Corporate PPA: Direkter Vertrag zwischen einem Erzeuger/ Vermarkter und einem Industrieunternehmen.

• Utility PPA: Vertrag zwischen einem Vermarkter und einem Erzeuger.

Ganz ohne PPA geht es also nicht
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Vom Produzenten zum industriellen Endverbraucher

Produzenten

Wunschliste

• fixer Preis

• Langfristiges 

PPA

• Wie produziert

• richtiges 

Timing

• Hoher Preis

Wunschliste

• Flexible Bepreisung

• Kurzfristiges PPA

• Strom wenn verbraucht

• Lange Entscheidungs-

prozesse

• Niedrige Preise

€

DSM

Other storage services

Stationary

batteries

Market

Strom-Verbraucher

Risiko Transformation

Kauf von 

Solar- und 

Windstrom wie 

produziert

Verkauf von 

Produkt gemäß 

Energiestrategie

des Kunden
Strukturierung 

ENGIE sitzt zwischen dem 

Energie-Produzenten und 

dem Stromverbraucher 

um die 

Durch die lang etablierte 

, kann Engie 

Risiken aufnehmen und 

Produkte strukturieren die 

den Bedürfnissen des 

Industriekunden 

entsprechen
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Es gibt soviel Ausgestaltungsmöglichkeiten zu PPAs

Ü20 Anlagen

− Ermöglicht Weiterbetrieb von 

deutschen Windkraftanlagen

− Kurzfristige Verfügbarkeit

− Flexible Struktur von as

forecasted zu Baseload

− Kurze-bis-mittlere Lieferzeit

− Große Bandbreite an Volumen 

zwischen 20 bis > 200 

GWh/Jahr

− Einfacheres Vertragswerk und 

geringer Kreditanforderungen 

an Unternehmen

Neuanlagen die aus der 

Förderungen gehen
PV Neuanlagen

− Anlagen die kurzfristig aus 

der EEG-Vergütung gehen

− Relative junge Anlage aus 

Wind und PV, <3 Jahre

− Bevorzugte Struktur: As-

Forecasted

− Kurze-bis-mittlere Lieferzeit 

(1-5 Jahre)

− Einfacheres Vertragswerk

− Bau von neuen 

Solaranlagen, ohne 

Förderung

− Verfügbar ab Ende Q3 2023

− Preisstabilität für langfristigen 

Zeitrahmen (10+ Jahre)

− Bevorzugte Struktur: as

forecasted

− Volumen zwischen 20 – 100 

GWh/Jahr 

− Komplexeres Vertragswerk
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Alles war irgendwie grau: EE Checkliste

Marktumfeld

Zeitraum

Größe 
Unternehmen 

Verbrauch

Preis-
absicherung

ESG Ziele & 
Climate 

Leadership
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Und zwei Strukturen, die in Frage kommen

Off site Virtuelles PPAOff site Physisches PPA

Netz

Käufer

Grünstrom Grünstrom

PPA Vertrag

Käufer unterzeichnet ein (PPA)

und dann in den 

Bilanzkreis des Käufers/dessen Lieferanten geliefert

die der Käufer für sein    

Verbrauchsprofil benötigt 

werden ebenfalls für das 

Klimareporting des Käufers geliefert

Markt

Käufer

Grünstrom

PPA Vertrag

€

Sie behalten 

Ihren 

Versorger

Käufer unterzeichnet ein (PPA)

Grünstrom wird an der Strombörse verkauft 

erhält den relativ zum Fixpreis

Käufer wird weiterhin 

werden ebenfalls für das Klimareporting

des Käufers geliefert

oder über Landesgrenzen
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Aus einfachen Produkten machen wir die Kür

1

Volumen PPA (MWh)

Baseload PPA

Volume PPA (MWh) Residual volume

2
Lieferung eines 

vorbestimmten, fixen Profils 

über den Belieferungszeitraum

3
Lieferung des gesamten 

Verbrauchsprofils des Kunden 

über ein PPA und einen 

Vollversorgungsvertrag

Lieferung von schwankendem 

Volumen an erneuerbarer 

Energie wie von den Anlagen 

produziert
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Wir haben schon früh angefangen

10

Verkäufer von grüner Energie via cPPAs in 2021 in den USA, Europa und 

LatAm

PPA Verträge in über 20 Ländern

2021 Gewinner Energy Risk Award: “Electricity house of the year 2021”

2021 S&P Global Platts 2021 Global Energy Awards „Deal of the year“

Wachsende Pipeline abschlussbereiten EE-Anlagen in Deutschland und 

global

Ein Extrakt unsere Industriekunden#2 

1 Quelle: BNEF & company data
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Es würde gehen, doch es geht noch besser
PPA Markt-Highlights Marktübersicht

Neuer & dynamischer Markt mit den größten 

Wachstumspotential in Europa

PPAs als teil der Energiewende wichtiger Bestandteil 

(Osterpaket)

Industrieller Verbrauch liegt bei ca. 220-250 TWh 

p.a. mit einer guten Aussicht auf Preisgestaltung und 

Nachfrage 

Industriekunden heute schon Vorreiter bei der 

Grünstrombeschaffung 

Deutscher Mittelstand mit starken 

Nachhaltigkeitszielen (SBT oder RE100) fangen an 

ihren Bedarf von 20-300 GWh schon heute zu 

decken. 

Deutscher Markt wird diverser an PPA 

Ausgestaltungsmöglichkeiten

Limitierte Pipeline an Neuanlagen 

Corporate buyers
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Source: Schneider Electric, 2021

Abschluss mit Mid-streamern

und Versorgern, die eine 

wichtige Rolle in der 

Strukturierung spielen
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Ohne PPAs würde gehen, doch es ginge nicht gut

PPAs & Wirtschaftlichkeit

Für 78% der industriellen Abnehmer ist eine Preisabsicherung der wichtigste Grund 

für PPAs in Deutschland

Langfristige PV-Verträge basieren auf einer Kosten+ Basis + Terminkurve

Post-EEG Wind Anlage und Neuanlagen die aus der Förderung gehen 

typischerweise marktbasiert bepreist (liquider Horizont), stark angelegt an 

Terminkurve 

Budget- und Planungssicherheit

Reduktion von CO2-Emissionen 

Simple –bis komplexere Vertragswerke vorhanden
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Wie fängt das Leben mit PPA an?

Was ist im Markt 
verfügbar?

Welche Rolle kann 
mein Versorger 

spielen 
(Aggregator)?

Können 
Drittmengen in die 

VV  eingespeist 
werden? 

Für wie lange 
können wir uns 

binden?

Kreditanforderung
en auf Verkäufer 

Seite
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Tobias Heyen | Senior Originator

tobias.heyen@engie.com

ENGIE Energy Management Solutions

Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit


